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Laden Sie sich das 
 Whitepaper herunter

Im Bereich der Schutz- und Lizenzierungslösungen 
für Softwarehersteller ist die Entscheidung „Make or 
Buy“ von zentraler Bedeutung. Um den Wert eines 
Produkts einschätzen zu können, ist es unerlässlich, 
dessen Zweck und Voraussetzungen zu verstehen und 
zu wissen, wie moderne Lösungen wie CodeMeter den 
Schutz des geistigen Eigentums, die Softwaresicher-
heit und neuartige Lizenzierungsstrategien umsetzen.  

Dieses Whitepaper befasst sich mit der Berechnung  
des Return on Investment (ROI) für CodeMeter anhand 
von realen Daten und Erkenntnissen aus ausführlichen 
Interviews mit CodeMeter-Kunden aus der Software-
branche. Diese umfangreichen Informationen wurden 
in vier umfassenden Fallstudien zusammengefasst, die  
ein breites Spektrum von CodeMeter-Kunden repräsen- 
tieren. Diese reichen von einem kleinen Softwareun- 
ternehmen, das Simulationssoftware für Hersteller von 
Industriesteuerungen liefert, über eine ähnlich große  
Firma, die 3D-Druckmodelle verkauft, bis hin zu einem  
mittelgroßen Maschinenbauunternehmen und einem  
großen Unternehmen, das umfassende Softwarepa- 
kete für Geschäftsprozesse anbieten.

Für alle vier Fälle wurden die Initialkosten in ihrer ge- 
samten Höhe kalkuliert, vom reinen Preis für die Schutz-  
und Lizenzierungssoftware bis hin zu den Entwick- 
lungs- und Unterstützungskosten nach der Integra- 
tion für die Implementierung von CodeMeter in eine  
bestehende Backoffice- und Prozesslandschaft. Über 
diese anfänglichen Kosten hinaus wurden auch die Be-
triebskosten während der Nutzung des Lizenzierungs- 
systems betrachtet, die sich je nach Umfang und spe- 
zifischen Bedürfnissen der Kunden ebenfalls erheblich 
unterscheiden. Die Art und Preisstruktur der benötigten 

Lizenzcontainer, sei es Software, Hardware oder Cloud- 
Container, haben einen direkten Einfluss auf diese Kosten.

Im Verhältnis zu diesen Kosten prognostiziert die ROI- 
Berechnung für alle vier Fälle ein wahrscheinliches 
Umsatzwachstum. Die neuen Einnahmen ergeben sich  
aus den zusätzlichen Umsätzen, die durch die Verhin- 
derung von Piraterie erzielt werden, aus der Markter- 
weiterung, die durch den zuverlässigen Schutz des ei- 
genen geistigen Eigentums vor unehrlichen Wettbe-
werbern ermöglicht wird, und – ein entscheidender Fak- 
tor – aus den neu generierten Einnahmen, die durch  
die Einführung neuer Vertriebskanäle, Lizenzierungsop- 
tionen oder sogar kompletter Geschäftsmodelle wie 
Abonnements, Pay-per-Use- oder Pay-per-Feature-Lizen- 
zen erzielt werden.

Die daraus resultierenden Daten wurden zusammen-
geführt, um den ROI für CodeMeter in zwei Zeiträumen 
zu berechnen: bis zum Break-even-Punkt, der von den 
meisten Unternehmen innerhalb eines Jahres nach der  
Integration erreicht wird, sowie für die langfristige Be- 
trachtung. Die Daten zeigen, dass der ROI zwischen den  
verschiedenen Unternehmensgrößen zwar erheblich va- 
riiert, aber zuverlässig auf einem hohen Niveau liegt. 
Während die großen und mittleren Unternehmen eine 
mehr als drei- bis vierfache Rendite erwarten können 
(357 % bzw. 405 %), wächst diese bei den kleineren Un- 
ternehmen auf eine rund siebenfache Rendite an (661 
% bis 745 %). Und der Effekt ist nachhaltig oder wächst  
sogar im Laufe der Zeit, da sich die Anfangsinvestition  
auszahlt und nur laufende Kosten anfallen: Hier profi- 
tieren vor allem die größeren Unternehmen von Skalen- 
effekten und können mit jedem Monat eine schnelle 
Verbesserung der Kosten-Ertrags-Rechnung erwarten.

Der wirtschaftliche Nutzen von CodeMeter
Erkenntnisse aus Kundenfallstudien
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